
[image: image]


[image: image]


Copyright © 1997, 2011, 2017, 2022 by Robert T. Kiyosaki

Published in agreement with Rich Dad Operating Company

Den norske oversettelsen er basert på bokens 25th Anniversary Edition fra 2022.

Originalens tittel: Rich dad poor dad

© Bonnier Norsk Forlag, Oslo 2025

www.bonnierforlag.no

[image: images]

Omslagsfoto: Seymour & Brody Studio

Oversettelse: Ingrid Eia Ryvarden/DeepL

Tilrettelagt for ebok av eBokNorden as

ISBN: 978-82-347-2359-9 (ePub)

ISBN: 978-82-347-2310-0 (trykk)

Gjendiktningen av Robert Frosts dikt The road not taken
på side 15 er ved Sigmund Skard og er hentet fra Under nye stjerner,
Amerikansk lyrikk gjennom 300 år, Gyldendal, 1960.

Materialet i denne utgivelsen er vernet etter åndsverkloven. Det er derfor ikke tillatt å kopiere, avfotografere eller på annen måte gjengi eller overføre hele eller deler av utgivelsens innhold uten at det er hjemlet i lov, eller følger av avtale med Kopinor. Enhver bruk av hele eller deler av utgivelsen som inntak eller som treningskorpus i generative modeller som kan skape tekst, bilder, film, lyd eller annet innhold og uttrykk, er ikke tillatt uten særskilt avtale med Bonnier Norsk Forlag. Bruk av utgivelsens materiale i strid med lov eller avtale kan føre til inndragning, erstatningsansvar og straff i form av bøter eller fengsel.
 
www.bonnierforlag.no


Hvorfor milepæler er viktige

Folk i alle kulturer og land feirer milepæler.

Vi bruker dem til å måle tid, markere fremgang, reflektere over det vi har lært, og feire det vi har oppnådd. De er en måte å integrere fortid, nåtid og fremtid på … ved å se tilbake på hvor vi startet, hvor vi er i dag … og løftet om alt det fremtiden kan by på.

Milepæler gir mening til en reise og hjelper oss ikke bare til å sette pris på hvert eneste lille skritt, men også til å feire de store sprangene som driver oss fremover. Enten det er en bursdag eller et jubileum, antall år en virksomhet har overlevd blant konkurrentene, et ikons død eller en innovasjon som vil forandre livene våre, er milepæler en del av alt vi er … og alt vi kommer til å bli.

Et kvart århundre har gått siden Rich Dad Poor Dad ble utgitt for første gang – 25 år siden 8. april 1997 – og så mye har endret seg i vår verden. Én ting som ikke har endret seg, er det presserende behovet for og kraften i finansiell utdanning.

Penger er fortsatt en bærebjelke i livene våre, enten vi liker det eller ikke, og teknologien har brakt både fart og nyvinninger inn i pengeverdenen. Desto større grunn er det til å gjøre alt vi kan for å forvalte pengene våre på en smartere måte, lære så mye vi kan og ta kontroll over vår økonomiske fremtid.

Nå som The Rich Dad Company feirer denne milepælen, blir jeg ydmyk i møte med historiene fra hele verden om mennesker som har satt Rich Dad-prinsippene ut i livet, og som deler det de har lært og oppnådd med familie og venner, barna og barnebarna deres.

Tjuefem år har rast forbi på et blunk. Og på mange måter har vi reist denne veien, denne mindre trafikkerte veien, sammen.

Jeg har lært at det fortsatt er mange ting jeg ikke vet … og at jeg fortsatt er student. Men én ting vet jeg: Livet mitt er rikere i dag takket være millioner av menneskene rundt om i verden som har omfavnet økonomisk utdanning som et viktig og kraftfullt verktøy for å skape den fremtiden de fortjener.
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Robert Kiyosaki


Lærdommen fra Rich Dad Poor Dad
har tålt tidens tann

Selv om det har gått 25 år siden Rich Dad Poor Dad ble utgitt første gang, er det svært lite i selve boken som har endret seg.

Vi har gjort noen oppdateringer av omslaget i årenes løp og lagt til noen faktabokser og tilbakeskuende kommentarer i tjueårsjubileumsutgaven, men det er mer elle rmindre alt. Fordi lærdommen om penger og de grunnleggende prinsippene i Rich Dad Poor Dad har ikke endret seg.

Det er viktig å påpeke dette, siden det viser at denne boken – som ofte omtales som en «klassiker» innen personlig økonomi – virkelig har tålt tidens tann.

Stadig nye generasjoner har oppdaget at bokens tidløse innsikter og rett-fra-levra-lærdom kan brukes i ethvert liv. En stor takk til alle foreldre og besteforeldre, tanter og onkler, mentorer og lærere og foregangspersoner over hele verden som har delt en utgave av Rich Dad Poor Dad med dem de er glad i.

Idet denne 25-årsjubileumsutgaven går i trykken, er Rich Dad Poor Dad fortsatt den mest populære boken om personlig økonomi gjennom tidene. Den ligger på bestselgerlister over hele verden og topper fortsatt Amazons bestselgerlister innen kategoriene personlig økonomi, foreldreskap og investering. Den er oversatt til 38 språk og har solgt i mer enn 40 millioner eksemplarer over hele verden.

-RTK


Denne boken er tilegnet foreldre over hele verden,
barnets første og viktigste lærere, og til alle
som utdanner, påvirker og går foran med et godt eksempel.
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25 ÅR …
MILEPÆLER OG TILBAKEBLIKK

For fem år siden, da vi nådde vår første store milepæl med tjueårsjubileet for Rich Dad Poor Dad, skrev jeg disse ordene:

The Beatles ga ut albumet Sgt. Pepper’s Lonely Hearts Club Band 1. juni 1967. Det ble en umiddelbar kommersiell og kritisk suksess, og lå 27 uker på toppen av albumlistene i Storbritannia og 15 uker som nummer én i USA. Time Magazine erklærte at Sgt. Pepper’s markerte «et historisk skifte i musikkens utvikling». Albumet vant fire Grammy-priser i 1968, i tillegg til å bli kåret til Årets album – som det første rockealbumet noensinne.

Rich Dad Poor Dad ble utgitt for 20 år siden, på min 50-årsdag, den 8. april 1997. I motsetning til The Beatles’ historie ble ikke boken noen umiddelbar kommersiell suksess. Den ble heller ingen kritikersuksess. Bokutgivelsen og den massive kritikken den utløste var snarere det motsatte.

Rich Dad Poor Dad ble opprinnelig utgitt på eget forlag, fordi alle forlagene vi henvendte oss til refuserte boken min. Noen av avslagene inneholdt kommentarer av typen «Du vet ikke hva du snakker om». Jeg erfarte at de fleste forleggere ligner mer på min høyt utdannede, fattige far enn min rike far. De fleste forleggere var uenige i min rike fars lærdom om penger … og det samme var min fattige far.

Tjue år i dag

I 1997 var Rich Dad Poor Dad en advarsel, en bok med lærdom om fremtiden.

Tjue år senere er millioner av mennesker over hele verden blitt mer klar over min rike fars advarsler og hans fremtidsinnsikter. I ettertid har mange sagt at lærdommene hans var profetiske … spådommer som gikk i oppfyllelse. Noen av disse lærdommene er:

Rich Dads lærdom nr. 1: «De rike jobber ikke for penger.»

For tjue år siden var det flere forlag som refuserte boken min fordi de ikke var enige i Rich Dads viktigste lærdom.

I dag er folk blitt mer oppmerksomme på den økende forskjellen mellom rike mennesker og alle andre. Fra 1993 til 2010 gikk over 50 prosent av økt brutto nasjonalinntekt i USA til den rikeste prosenten i verden. Siden den gang har det bare blitt verre.

Økonomer ved University of California fant ut at 95 prosent av inntektsøkningen mellom 2009 og 2012 også gikk til den rikeste prosenten i verden.

Hva kan vi lære av dette? Jo, at inntektsøkningene går til gründere og investorer, ikke til ansatte. De går ikke til folk som jobber for penger.

Rich Dad-lærdom: «Sparere er tapere.»

For tjue år siden var de fleste forleggere sterkt uenige i denne lærdommen fra Rich Dad. For fattige og middelklassemennesker er det å «ha penger på bok» nærmest en religion, en økonomisk frelse fra fattigdom og beskyttelse mot den grusomme verden. For mange er det å kalle sparere for «tapere» som å misbruke Guds navn.

Hva kan vi lære av dette? Et bilde sier mer enn tusen ord. Ta en titt på diagrammet med Dow Jones Industrial Average i 120 år, og du vil snart oppdage hvorfor og hvordan sparere ble tapere.

Diagrammet viser at det har vært tre massive børskrakk i løpet av de første tiårene i dette århundret. Diagrammet på neste side illustrerer disse tre krakkene.

120 år med Dow Jones
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Det første krakket var dotcom-krakket rundt år 2000. Det andre og tredje krakket var eiendomskrakket i 2007, etterfulgt av bankkrakket i 2008.

Det store børskrakket i 1929

Når man sammenligner de tre første krakkene i det 21. århundret med det store krakket i 1929, blir det tydelig hvor enorme de tre første krakkene i dette århundret faktisk var.
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Trykking av penger

Diagrammet nedenfor viser hvordan den amerikanske regjeringen og Federal Reserve Bank begynte å «trykke penger» etter hvert krakk.
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Å redde de rike

Mellom 2000 og 2016 fortsatte verdens banker å senke renten og trykke penger for å redde økonomien. Mens lederne våre gjerne vil få oss til å tro at de reddet verden, var det i virkeligheten de rike som reddet seg selv og kastet de fattige og middelklassen under bussen.

I dag er rentenivået i mange land under null, det er derfor sparere er tapere. Og de største taperne i dag er de fattige og middelklassen, de som jobber for pengene og sparer penger.

Rich Dad-lærdom: «Huset ditt er ikke en ressurs.»

For 20 år siden, i 1997, var alle forleggernes refusjonsbrev kritiske til Rich Dads påstand om at «huset ditt er ikke en ressurs.»

Ti år senere, i 2007, da subprimelåntakerne begynte å misligholde sine subprimelån, sprakk boligboblen over hele verden, og millioner av boligeiere fikk erfare sannheten i lærdommen på nådeløst vis. Huset deres var ikke «en ressurs.»

Det egentlige problemet

Folk flest vet ikke at boligkrakket i virkeligheten ikke var et boligkrakk.

Fattige mennesker var ikke årsaken til boligkrakket. Det var de rike som var årsaken. De skapte finansielt konstruerte produkter kjent som derivater – produkter Warren Buffett har kalt «finansielle masseødeleggelsesvåpen». Da de finansielle masseødeleggelsesvåpnene begynte å eksplodere, krasjet eiendomsmarkedet … og fattige subprime-låntakere fikk skylden.

I 2007 var det anslagsvis 700 000 milliarder dollar i finansielle derivater i verden.

I dag anslås det at det finnes finansielle derivater for 1,2 billiarder dollar. Det reelle problemet har med andre ord blitt større, ikke mindre.

Rich Dad-lærdom: «Derfor betaler de rike mindre skatt.»

For 20 år var det enkelte forlag som kritiserte Rich Dad Poor Dad for å avsløre hvordan og hvorfor de rike betaler mindre i skatt.

Et av forlagene hevdet at dette var ulovlig.

Ti år senere, i 2007, stilte Barack Obama til gjenvalg som president mot tidligere guvernør Mitt Romney. Det ble kjent at president Obama betalte rundt 30 % av inntekten sin i skatt, mens guvernør Romney betalte mindre enn 13 %, noe som var begynnelsen på den nedgangen som kostet Romney valget. I 2016 var skatt igjen et sentralt tema i det amerikanske presidentvalget.

I stedet for å undersøke hvordan folk som Mitt Romney og president Donald Trump kan betale mindre skatt på lovlig vis, blir de fattige og middelklassen sinte.

Mens president Trump lover å redusere skattene for de fattige og middelklassen, er realiteten at de rike alltid vil betale mindre skatt. Grunnen til at de rike betaler mindre skatt, henger sammen. med Rich Dad-lærdom nummer én: «De rike jobber ikke for penger.» Så lenge du jobber for penger, vil du alltid betale skatt.

Selv da presidentkandidat Hillary Clinton lovet å øke skattene for de rike, gjaldt dette skattene til dem med høye inntekter – leger leger, skuespillere og advokater – ikke de virkelig rike.

For tjue år siden

Selv om Rich Dad Poor Dad ikke ble noen umiddelbar suksess, slik som The Beatles’ Sgt. Pepper’s-album, havnet Rich Dad Poor Dad på bestselgerlisten til The New York Times i 2000 og ble liggende der i nesten syv år. Samme år ringte også Oprah Winfrey. Jeg var gjest på The Oprah Winfrey show i en hel time, og, som det heter seg, «resten er historie».

Rich Dad Poor Dad har blitt den mest solgte boken om personlig økonomi noensinne, og Rich Dad-serien har solgt anslagsvis nesten 40 millioner eksemplarer på verdensbasis.

Fantes det virkelig en rik pappa?

Millioner av mennesker har spurt: «Fantes det virkelig en rik pappa?» Vil du ha svar på dette spørsmålet, kan du lytte til Rich Dads sønn, Mike, da han var gjest i Rich Dad Radio Show. Programmet finner du på Richdadradio.com

Rich Dad Graduate School
 
Rich Dad Poor Dad ble skrevet så lettfattelig som mulig, slik at nesten alle skulle kunne forstå min rike fars lærdom.

For de som ønsker å lære mer, har jeg i forbindelse med 20-årsfeiringen skrevet Why the Rich Are Getting Richer – What Is Financial Education … Really?

Why the Rich Are Getting Richer går mer detaljert og spesifikt inn på hva Rich Dad egentlig lærte sønnen sin og meg når det gjaldt penger og investeringer.

Why the Rich Are Getting Richer er Rich Dad Poor Dad for studenter – det er Graduate School for Rich Dad-studenter.

En advarsel … og en invitasjon

Jeg har gjort mitt beste for å skrive Why the Rich Are Getting Richer så lettfattelig som mulig, men det er ikke så enkelt å forstå hva de rike egentlig gjør. Eller lett å forklare. Det de rike gjør, krever økonomisk utdannelse, av den typen vi ikke lærer i grunnskolen.

Jeg foreslår at du leser Rich Dad Poor Dad først, og hvis du vil lære mer, kan Why the Rich Are Getting Richer være noe for deg.

Takk for 25 fantastiske år

Til alle våre lesere, tidligere, nåværende og
fremtidige, fra alle oss i The Rich Dad Company:
Takk for 25 fantastiske år!

Det er vårt oppdrag å øke menneskehetens økonomiske velferd …
og det gjør vi gjennom ett liv og ett menneske om gangen.


Innledning

RIK PAPPA FATTIG PAPPA

Det å ha to fedre ga meg muligheten til å velge
mellom to ulike perspektiver:
det ene fra en rik mann, det andre fra en fattig.

Jeg hadde to fedre, en rik og en fattig. Den ene var høyt utdannet og superintelligent. Han fullførte fire års bachelorstudier på mindre enn to år, deretter studerte han videre ved Stanford University, University of Chicago og Northwestern University og tok en doktorgrad, alt sammen finansiert gjennom stipend. Den andre faren min klarte aldri å bli ferdig med ungdomsskolen.

Begge mennene har lykkes med sine karrierer og har jobbet hardt hele livet. Begge har hatt betydelige inntekter. Likevel strevde den ene alltid økonomisk. Den andre ble en av de rikeste mennene på Hawaii. Da han døde, etterlot han seg flere titalls millioner dollar, til familien, veldedige organisasjoner og kirken. Den andre etterlot seg regninger som måtte betales etter hans død.

Begge mennene var sterke, karismatiske og innflytelsesrike.

Begge ga meg råd, men rådene var svært forskjellige. Begge hadde sterk tro på utdanning, men anbefalte vidt forskjellige studieløp.

Hadde jeg bare hatt én far, ville jeg blitt nødt til å enten godta eller forkaste rådene hans. Med to fedre kunne jeg velge mellom to ulike perspektiver: fra en rik og fra en fattig.

I stedet for å akseptere eller forkaste det ene eller det andre begynte jeg å tenke etter, sammenligne og deretter velge selv. Problemet var at den rike mannen ikke var rik ennå, og den fattige mannen ennå ikke var fattig. Begge var i starten av karrieren, og begge slet med penger og familieliv. Men de hadde et svært ulikt syn på penger.

Den ene faren sa for eksempel: «Kjærligheten til penger er roten til alt ondt.» Den andre sa: «Mangelen på penger er roten til alt ondt.»

Som liten gutt var det vanskelig å bli påvirket av to sterke fedre. Jeg ønsket å være en god og lyttende sønn, men de to fedrene sa ikke de samme tingene. Kontrasten i synspunktene deres, spesielt når det gjaldt penger, var så ekstrem at jeg ble både nysgjerrig og fascinert. Etter hvert tenkte jeg lenge og mye på det hver av dem sa.

Mye av min egentid gikk med til å reflektere, stille meg selv spørsmål av typen: «Hvorfor sier han det?», for så å stille samme spørsmål til det den andre faren sa. Det hadde vært mye enklere å bare si: «Ja, han har rett. Det er jeg enig i.» Eller å avvise synspunktet ved å slå fast: «Gamlingen vet ikke hva han snakker om.» Men fordi jeg hadde to fedre som var glad i meg, ble jeg tvunget til å reflektere og til slutt finne min egen måte å tenke på. I det lange løp ble det å kunne velge selv mye mer verdifullt enn bare å akseptere eller avvise et enkelt synspunkt.

En av grunnene til at de rike blir rikere og at de fattige blir fattigere, mens middelklassen sliter med gjeld, er at vi lærer om penger hjemme, ikke på skolen. De fleste av oss lærer om penger fra foreldrene våre. Hva kan fattige foreldre så fortelle barna sine om penger? Ofte sier de ganske enkelt: «Gå på skolen og jobb så godt du kan.» Barnet går kanskje ut av skolen med gode karakterer, men også med tankemåten og den økonomiske tilnærmingen til en fattig person.

25 ÅR SENERE …
GJELDSKLOKKEN
I 1997, da Rich Dad ble utgitt, var den amerikanske statsgjelden i underkant av 5,5 billioner dollar. I dag, 25 år senere, har den passert svimlende 29 trillioner. Trillioner, altså … med t.

Dessverre lærer vi ingenting om økonomi på skolen. Skolen fokuserer på faglige ferdigheter, ikke finansielle ferdigheter. Dette er forklaringen på hvorfor smarte bankfolk, leger og revisorer med gode karakterer kan slite økonomisk hele livet. Vår svimlende statsgjeld skyldes i stor grad at høyt utdannede politikere og myndighetspersoner tar økonomiske beslutninger med liten eller ingen opplæring når det gjelder penger.

Hva vil skje når vi får millioner av mennesker som trenger økonomisk og medisinsk hjelp? Det lurer jeg ofte på. De kommer til å være avhengige av familien eller staten for å få økonomisk støtte. Hva skjer da når trygdeordningene går tomme for penger? Hvordan skal en nasjon overleve hvis det å lære barn om penger fortsatt blir overlatt til foreldrene – hvorav de fleste vil være, eller allerede er, fattige?

Fordi jeg hadde to innflytelsesrike fedre, lærte jeg av dem begge. Jeg måtte tenke over rådene jeg fikk fra hver av dem, og på den måten skaffet jeg meg verdifull innsikt i hvilken makt og effekt tankene har på livet. For eksempel pleide den ene faren min å si: «Jeg har ikke råd til det». Den andre la ned forbud mot å bruke disse ordene. Han insisterte i stedet på at jeg skulle spørre: «Hvordan kan jeg få råd til det?»

Den ene setningen er et utsagn, den andre er et spørsmål.

Den ene lar deg slippe unna, den andre tvinger deg til å tenke. Min snart-rike-far forklarte at når du automatisk sier «jeg har ikke råd», slutter hjernen å fungere. Ved å stille deg selv spørsmålet «hvordan kan jeg få råd til det?» setter du hjernen i arbeid. Han mente at man skulle kjøpe alt man hadde lyst på. Han var fanatisk opptatt av å trene opp hjernen, verdens kraftigste datamaskin. Han sa: «Hjernen min blir sterkere hver dag fordi jeg trener den opp. Jo sterkere den blir, desto mer penger kan jeg tjene.» Han mente at det å automatisk si «jeg har ikke råd» var et tegn på mental latskap.

Selv om begge fedrene jobbet hardt, la jeg merke til at den ene pleide å la hjernen gå i dvale når det gjaldt økonomi, mens den andre hadde for vane å trene hjernen. Det langsiktige resultatet var at den ene faren ble sterkere økonomisk, mens den andre ble svakere. Forskjellen er ikke så stor fra en person som går på treningssenteret for å trene regelmessig, og en som sitter i sofaen og ser på TV. God fysisk trening øker sjansene for god helse, og god mental trening øker sjansene for å bli rik.

De to fedrene mine hadde motstridende holdninger, og det påvirket også måten de tenkte på. Den ene faren mente at de rike burde betale mer skatt for å ta vare på dem som er dårligere stilt. Den andre sa: «Skatter straffer dem som skaper verdier, og belønner dem som ikke gjør det.»

Den ene faren insisterte: «Studer så hardt du kan, slik at du kan skaffe deg en god jobb i et godt selskap.» Den andre bedyret: «Studer så hardt du kan slik at du kan finne et godt selskap du kan ta over.»

Den ene faren sa: «Grunnen til at jeg ikke er rik, er fordi jeg har fått barn.» Den andre sa: «Grunnen til at jeg er nødt til å være rik, er at jeg har fått barn.»

Den ene oppfordret til å snakke om penger og forretninger ved middagsbordet, mens den andre forbød slikt snakk under måltidet.

En sa: «Når det gjelder penger, vær forsiktig. Ikke ta risiko» Den andre sa: «Lær deg å håndtere risiko.»

Den ene mente: «Vårt hjem er vår største investering og vår største ressurs.» Den andre mente: «Huset mitt er en risiko, og hvis hjemmet er din største investering, har du et problem.»

25 ÅR SENERE …
HUSET DITT ER FORTSATT IKKE
EN RESSURS
Krakket på boligmarkedet i 2008 var et tydelig signal om at boligen din ikke er en verdifull ressurs. Den gir deg ingen inntekter, og du kan heller ikke ta det for gitt at den vil stige i verdi. I dag opplever mange byer skyhøye eiendomspriser. Andre opplever det motsatte. Huset ditt kan være en ressurs … hvis du oppnår en fortjeneste når du selger det.

Begge fedrene betalte regningene sine i tide, men den ene betalte regningene først, den andre til slutt.

Den ene faren trodde fullt og fast at et selskap eller staten skulle ta seg av deg og dine behov. Han var alltid opptatt av lønnsforhøyelser, pensjonsordninger, sykepenger, sykefravær, feriedager og andre frynsegoder. Han var imponert over to av onklene sine som hadde vervet seg i militæret og opparbeidet seg en livsvarig pensjons- og trygdepakke etter 20 års aktiv tjeneste. Han elsket tanken på de medisinske ytelsene og de privilegiene militæret ga pensjonistene sine. Han elsket også universitetets ansiennitetssystem. Tanken på livsvarig stillingsvern og jobbgoder virket til tider viktigere enn jobben. Han sa ofte: «Jeg har jobbet hardt for staten, og jeg har rett til disse godene.»

Den andre trodde på total økonomisk uavhengighet. Han talte rettighetsmentaliteten midt imot og så hvordan den skapte svake og økonomisk trengende mennesker. Han var opptatt av å være økonomisk kompetent.

Den ene faren strevde for å spare noen få dollar. Den andre gjorde investeringer. Den ene faren lærte meg å skrive en imponerende CV, slik at jeg kunne finne meg en god jobb. Den andre lærte meg å skrive gode forretnings- og finansieringsplaner slik at jeg kunne skape arbeidsplasser.

Som et produkt av to sterke fedre har jeg hatt muligheten til å observere de ulike effektene disse tankene har hatt på livet.

Jeg la merke til at mennesker virkelig former livet sitt gjennom tankene sine.

Min fattige far sa for eksempel alltid: «Jeg kommer aldri til å bli rik.» Og den spådommen slo til. Min rike far, derimot, omtalte alltid seg selv som rik. Han sa ting som: «Jeg er en rik mann, og rike mennesker gjør ikke dette.» Selv da han var blakk etter et stort økonomisk tilbakeslag, fortsatte han å omtale seg selv som en rik mann. Han forsvarte seg med å si: «Det er forskjell på å være fattig og å være blakk. Blakk er midlertidig. Fattig er for alltid.»

Min fattige far sa: «Jeg er ikke interessert i penger», eller «Penger betyr ikke noe». Min rike far sa alltid: «Penger er makt.»

Tankens kraft kan kanskje aldri måles eller verdsettes, men det ble tydelig for meg som ung gutt at det var viktig. Jeg lærte å være bevisst tankene mine og på hvordan jeg uttrykte meg. Jeg la merke til at min fattige far var fattig, ikke fordi han hadde lite penger eller på grunn av det han tjente, som selvsagt var viktig, men på grunn av måten han tenkte og handlet på. Som ung gutt med to fedre ble jeg svært opptatt av hvilke tanker jeg skulle velge å gjøre til mine egne. Skulle jeg lytte til min rike far eller til min fattige far?

Det erforskjell på a være fattig og å være blakk. Blakk er midlertidig. Fattigdom erfor alltid.

Selv om begge mennene hadde stor respekt for utdanning og læring, var de uenige om hva det var viktig å lære seg. En ville at jeg skulle studere lenge, ta utdannelse og sikre meg en god jobb for å tjene penger. Han ville at jeg skulle utdanne meg til å bli profesjonell, advokat eller revisor, og at jeg skulle ta en MBA på handelshøyskolen.

Den andre oppfordret meg til å studere for å bli rik, for å forstå hvordan penger fungerer og hvordan jeg kunne få pengene til å fungere for meg. «Jeg jobber ikke for penger!» var ord han gjentok om og om igjen. «Pengene jobber for meg!»

Da jeg var ni år gammel, bestemte jeg meg for å lytte til og lære om penger fra min rike far. Med det valgte jeg også bort rådene fra min fattige far, selv om det var han som satt med den høye universitetsutdannelsen.

Lærdom fra Robert Frost

Robert Frost er den poeten jeg liker aller best. Selv om jeg elsker mange av diktene hans, er favoritten The Road Not Taken. Jeg tenker nesten daglig på lærdommen i dette diktet.

Vegen eg ikkje tok

To vegar skildest i haustgul lund,
 
og ein mann kan ikkje fara to,
 
så eg fylgde den eine med augo ei stund
 
og lenge såg mellom tre og runn
 
til han løynde seg bort på den tette mo,
 
og tok så den andre, kor det no var,
 
men det var vel den som eg lika best
 
fordi han var grasgrodd og utrødd
 
og rar, endå båe synte no fotefar
 
om kanskje den fyrste var sliten mest,
 
og båe låg der i morgon-ro
 
med hauslauv som ingen klistra i leir.

Å, eg rekna med båe ein dag eller to!

Men eg visste kor greinut vegar må gro,
 
så eg tvila på om vi møttes meir.

Eg skal tala om dette gammal og grå,
 
ein gong og ein stad langt frå her:
 
det var vegar i skogen eg kunne gå,
 
og eg valde den som var tråkka av få,
 
og alle ting valde eg då og der.

Gjendiktet av Sigmund Skard

I årenes løp har jeg ofte reflektert over Robert Frosts dikt.

Å velge bort rådene og holdningen til penger fra min høyt utdannede far var en smertefull beslutning, men det var en beslutning som formet resten av livet mitt.

Da jeg hadde bestemt meg for hvem jeg skulle lytte til, begynte pengeutdannelsen min. Min rike far underviste meg over en periode på 30 år, helt til jeg var 39 år gammel. Han sluttet da han innså at jeg visste og fullt ut forsto det han hadde forsøkt å banke inn i den ofte tykke skallen min.

Penger er én form for makt. Men det som er enda mer kraftfullt, er økonomiutdanning. Penger kommer og går, men hvis du har kunnskap om hvordan penger fungerer, får du makt over pengene og kan begynne å bygge verdier. Grunnen til at positiv tenkning ikke fungerer alene, er at de fleste har gått på skole og aldri lært hvordan pengene fungerer, derfor bruker de også hele livet sitt på å jobbe for penger.

Fordi jeg bare var ni år gammel da jeg begynte, var lærdommen fra min rike far ganske grunnleggende. Og når alt kom til alt, besto de bare av seks grunnleggende lærdommer, gjentatt over 30 år. Denne boken handler om disse seks lærdommene, så enkle som mulige, akkurat så lettfattelige som min rike far formidlet dem til meg. Disse lærdommene er ikke ment som en fasit, men som veivisere som kan hjelpe deg, barna dine og familiene dine til å bli rikere – uansett hva som skjer i en verden preget av stadig større endringer og usikkerhet.
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